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SIFA/ IL 2019 SI E CHIUSO CON 20MILA UNITA GESTITE E FATTURATO DI 110 MILIONI DI EURO

I numeri del successo

“SONO MOLTO SODDISFATTO DEL LAVORO SVOITO DAL NOSTRO TEAM PERCIIE T RISUTTATT RAGGIUNTI ANCIIE NTL 2019 CONFERMANO I SUCCTISSO DELLA
NOSTRA FORMULA TNNOVATIVA NTL SETTORE DUL NOLEGGIO A LUNGO TURMINT, CITE ST FONDA SU UN'OFFTIRTA PIRSONALIZZATA SU MISURA

DELLE SPECIFICHE ESIGENZE DI OGN §INGOLO CLIENTE - RIBADISCE PAQLO GHINOLEL, AMMINISTRATORE DELEGATO 1] SIFA’ - E PROPRIO 1/ APPROCCIO
CONSULENZIALE TAILOR MADE IL NOSTRO PUNTO DI FORZA RISPETTO Al COMPETTTOR, 1. NOSTRO PRINCIPALE PROGETTO PER 1L. 2020

E DENOMINATO ‘CIRCULAR MOBILITY', CHE ANDRA A DEFINIRE UN NUOVO MODO DI FARE BUSINESS, IN OFT1CA DI MOBILITY AS A SERVICE”.

FABIO BASILICO
MILANO

ontinua la marcia trionfale di
‘ SIFA sul mercawo italiano. 1]
019 & staw un anno straordi-
nario per Societd [uliuna Flolte
Aziendali. che prosegue la sua cre-
scita in linea con gli ambiziosi obiet-
tivi del piano quinquennale, nono-
stante le crescenti difficolta a cui &
sottoposta ’economia del nostro
Paese. che non hanne risparmiato il
setfore dell’automolive ¢ quclln del
noleggio a lungo termine. L'impe-
gno del leam SIFA ha permesso di
chivdere il precedente esercizio con
un fatturato di cirea 110 milioni di
euro & circa 20unita unita di tlotta
gestila. Nel corso dell’anno "azien-
da, a capitale interamente italiano e
pariecipata al 51 per cento di BPER
Banca, ha raggiunto una serie di im-
portant tragnardi: superare | obietti-
vo di ordini 2019 prelissulo a 8mila
nuove commesse, chindendo I"anno
con hen 9mila nuoyi ordini; raggiun-
gere un fatturato di circa 110 milioni
di euro, a fronte di una stima di 87
milioni; confermare la progressiva
espansione sul lemitorio che ha por-
tato a 12 il numero delle sedi SIFA
in Lalia (nel 2018 eruno 10).

L’azienda leader nel noleggio a
lungo termine ha saputo crescere in
niodo struttiirato anche a livello di
organico. contande a oggi 110 colla-
boratori. Per il 2020 restano confer-
b gli ambiziosi obleltivi del piano
pluriennale, con una stima di nuovi
ordini pari a 12mila unita e un’i-
polesi di fatturato di 180 milioni di
euro.

“Sono molto soddisfatto del lavo-
1@ svolto dal nostro team perché i ri-
sultali raggiumti anche nel 2019 con-
termano il successo della nostra for-
mula innovativa nel seltore del No-
leggio a Lungo Termine. che si
fonda su un’offerta personalizzata su
misura delle specifiche esigenze di
ogni singolo cliente - ribadisce
Paolo Ghinolfi. Amministratore de-
legato di/ SIFA - In termini di flotta
circolante e di ardini, siamo sopra le
prévisioni e potrel guindi alfermare
che il truguardo delle 25mila unita

che ci eravamo posti entro il 2020 ¢
molto yicine. Tullo ¢id assume un-
cora pitt valore se consideriamo che
lo scendrio economico non aiuta le
aziende. che anzi rischiano di scom-
parire s¢ alla base non ¢’ una com-
petenza di altissima qualita che le
contraddistingua. Grazie anche al
supporto di BPER Banca. nostro
azionista di maggioranza, vogliamo
'k'l)ﬂlil'lLliiTﬁ 4 ereseere mantenendo
sempre un rapporto di prossimita e
vicinanza ai nostri client. E proprio
1'approccio consulenziale tailor
made il nostro punto di forza tspel-
to ai competitor”.

1l nostro principile progetto per
il 2020 - agaiunge Ghinolfi - & deno-
minato ‘Circular Mobility’, che
andrd a definire un nuoyo modo di
fare business, in oftica di Mobmt)
as a Service. Il nolegpio oggi si inse-
risce in un contesto decisamente pidy
ampio. che comprende anche il car
sharing e la mobilith all’interno delle
start city. Avremo grande atlenzio-

ne per il mondo dell’e-Mobility. ma
anche la giusta cawtela, per Paltuale
state dell’elettrico gui.in, Tralia. Se-
conde la visione di SIFA, la mobili-
ta del domani & un contenifore circo-
lare. composto dalle materie prime
(ovvero I"alimentazione dei veicoli),
daulla produzione (le Cuse), dalla di-
stribuzione (concessionan e toleg-
giatori), dall"utilizzo e dalla gestione
(noleggio. car sharing) e dallo smal-
timento e riutilizzo (vsato). Saremo
inoltre pronti a proporre soluzioni
non sole sul territorio italiano. come
indicatn nel nome dellu nostra asien-
da. ma anche a livello internaziona-
le. Stiamo stipulundo accordi con
una rete di Partner a livello enropeo
per lormire risposte concrete ai clien-
ti in tutto il continente. Per noi & un
passo molto importante e significati-
Vo',

“Inoltre - precisa 1'Ad =SIFA ha
sempre fatto dell approccio sartoria-
le e della consulenza nei conlrenti
dei clienfi il suo Fore all’occhiello ¢

Approccio sartoriale & consulenza | cavalli di battaglia di SIFA, braccio nel noleggio dell'italiana BPER Banca.

continuera a farlo: in particolare, nel
2020 yogliame essere promotori di
scelte oculate e modelll sostenibili,
La digitalizzazione sara un punto di
forza. Per noi si tratta di un altro ele-
mento di distinzione: il nostro & un
portale ‘aperto’ per il Fleet Manager.
sul quale sono visibili tutd i dettagh
della nostra olferta. m modo traspu-
rente. Yogliamo davverc essere na
libroy aperto per il nostro chenle e la
raccolta datl attraverso le soluzioni
telematiche va assolutamente in que-
sta direzione™. R

Punto di (orza di STFA sin dal suo
sharce sul mercate nel 2015 & T'ita-
Tunitis, valore ¢he sta parlicolurmen-
e a enore al numero uno. “Nel pa-
norama delle sociela di_noleggio -
afferma [Ghitlolfi = SIFA & 1'unico
operatore a poter vantare quello che
per noi rappresenta pit che vna ma-
trice. in quante unica societa italiana
‘captive’ di una Baneca nazionale.
Siumo nati con Fobiettivo di dare un
servizio alle imprese italiane, e il no-
stro patrinionio viene reinvestifo in
Itahia. (I fallo di essere cresciuli no-
nostante un trend economico non fa-
vorevole dimostra che per una sovie-
ta tuita italiana c'e ancora spazio per
crescere”. Leva strategica della cre-
scita di SIFA sono i veicoli profes-
sionali, che TApPIESENLine uda parle
importante della flotta. “Oggi - dice
ancora Paclo Ghinolfi - gli LCV
rappresentano circa il 40 per cento
della flotta, una tendenza confermata
anche nel 2020. Nel settore dei vei-
coli professionali ¢’& tanto spum
per il noleggio, ma non possiamo
esimerci da un’analisi dei vari seg-
menli di questo mercato. Quello dei
corrieri. ad esempio, ¢ un sepmenta
in [orte crescita, in rugione dello svi-
luppo dell’e-commerce e della do-
manda di logistica dell’ultimo mi-
glio, ma rappresenta un mercato in-
stabile e poco regolamentalo, costi-
mito com’e da aziende di trasporto
di dimensioni medio-piccole che,
complice un’economia non [Torda,
spesso chiudono i battenti prina del-
PPanno di vita. Quelle di grandi di-
mensioni, poi. sono costrette ad af-

frontare picchi di lavoro, che richie-
dono un aumento di autisti fino
all’80 per cento per periodi brevi, af-
fidando i veicoli a driver spesso
senza competenza: i risultati per noi
noleggiatori sono tangibili al rientro
dei mezzi”.

Della maggiore professionalita del
settore Puolo Ghinolli (u una halta-
glia personale nel confronto con tutti
1 player. “Lobiettivo - spiega I"Am-
ministratore delegato - & consentire a
SIFA e alle aziende di noleggio di
supportare i clienti nelle loro esigen-
e difendendosi dai rischi in terming
di sicurezza atliva g passiva”.

La sirategia di SIFA nei veivoli
professionali prevede tra 1'altra un
ulteriore cotnvolgimento della logi-
stica. “Continuiamo a presidiare
anche la logistica - ammette Ghinal-
fi - Allarghiamo il focus su attivita
pitr tradizionali, nelle quali risulta
premiante il nostro appraceio consu-
lenziale: dal vending all impiantisti-
cu al trasporto del freddo, serviamo
tante aziende che conosciamo bene e
che sono ubiluale a operure seguen-
do precise regole. Puntiamo nel
2020 a crescere con la divisione
Van&Go, potenziandola con I'in-
gresyo di profili senior di alto livel-
lo: nel 2020 il target & ragginngere i
S-6mila ordini di veicoli commercia-
Hi%

Nel segmento professional SIFA
ha sempre assegnato primaria im-
portanza ai veicoli allestiti. propo-
nendo nel parco allestimenti dispo-
nibili in pronta consegna (frigoriferi.
officine. ecc.) e studiando con il pro-
fessionista e 1"allestitore veicoli ad
hoe per esigenze speciliche. “Abbia-
mo svduppam conclude Paole Ghi-
nolli - partnership di quuhld con
Case costruttrici, concessionarie e
allestitori. L'obiettivo & innalzare
Tasticella della qualita del noleggia:
per noi Fallestimenlo & parte nfe-
grante del mezzo. Per questo. i no-
stri consulenti sono preparati con ag-
giomamenti ¢ [ormazione in Joco di-
rettamente presso gli allestitori par-
ner di SIFA, i tulle le calegone &
allestimento”.

Pagina XXTI

N© 287 / Marzo 2020

Ritaglio stampa ad

uso esclusivo del destinatario, non

riproducibile.

SIFA'

122223



